Atelier - La remise commerciale

Une remise (aussi : rabais, ristourne) est une réduction sur un prix.

Deux méthodes :

1. Montant de la remise = prix X taux ; puis prix net = prix — remise.

2. Raccourdi : prix net = prix X (1 — taux) = prix X coefficient multiplicateur.

Exemple 1. 300 €, remise 8 % — remise = 300 x 0,08 =24 € — net = 300 — 24 = 276 € (ou 300 % 0,92 = 276
€).

Exemple 2. 90 €, remise 12 % — remise = 90 x 0,12 = 10,80 € — net = 90 — 10,80 = 79,20 € (ou 90 x 0,88 =
79,20 €).

Pourquoi les deux méthodes donnent le méme résultat ? Soustraire la remise ou multiplier par (1 - taux)

revient a la méme opération : la deuxieme méthode fait juste les deux calculs (remise puis soustraction) en une
seule multiplication.

Attention : sur une commande, la remise se calcule sur le HT, avant la TVA.

Exemple — 120 €, remise 10 % (fait avec le professeur) :

Montant de la remise : 120 x 0,10 = 12 €. Prix net : 120 — 12 = 108 €.

b) 250 €, remise 20 %. Prix net (méthode raccourci) ?

c) 80 €, remise 15 %. Prix net ?

d) 200 € HT, remise 15 %, puis TVA 20 %. Net HT ? Puis TTC ?

e) Un article passe de 50 € a 45 € apres remise. Montant de la remise ? Taux de la remise ?

f) 320 € HT avec une remise de 10 % ; 300 € HT avec une remise de 5 %. Quel prix net est le plus bas ?

Espace de calcul.

Corrigé. a) remise 12 € ; net 108 € b) 250 x 0,80 =200 € ¢) 80 % 0,85=68 € d)net HT 170 €; TTC 170 x 1,20 =204 € e) remise 5 €;
5+50=0,10 - 10 % f) 320 x 0,90 =288 € ; 300 x 0,95 = 285 € - le second (285 €).

Ce que j'ai appris aujourd'hui

Pour chaque ligne, entoure ce qui te correspond : &) je sais faire seul(e) — (=) je sais faire avec de l'aide — &2 je ne sais pas
encore faire.




Connaissance

Savoir-faire

Je m'évalue

La remise commerciale

Calculer un prix net apres remise, avec ou sans le

raccourci

= -4

(

Une case en & ? Dis-le a ton professeur.




